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ECMS帝国之家，为帝国cms加油！

总结是对某一特定时间段内的学习和工作生活等表现情况加以回顾和分析的一种书面材料，它能
够使头脑更加清醒，目标更加明确，让我们一起来学习写总结吧。什么样的总结才是有效的呢？
这里给大家分享一些最新的总结书范文，方便大家学习。

员工年终职业心得总结篇一

一、务实工作、自我加压、认真工作、有得有失。

__前半年、值得一庆，(威海文平和谐家园高层c5#楼)自己着手参加的第一个住宅工程已经竣工
，我们主抓质量、进度使规定期间内竣工。同时也让我学会了一些施工工序、包括图纸的一些细
部构造、及公司规定的一些细部做法、及技术资料的整理等。包括为人处事都有很大的改进，也
为自己积累了一定的经验。主体施工完毕后、主要参与砌体的放线、拉结筋的植设、及最后砌体
的验收等。后期主要和甲方人员及监理人员做分户验收、及室外污水管道的标高抄测。泛泛的工
作岗位维护的是一团氛围。做为一名新手、同样也出现了很多的错误、(楼层外飘窗的砌筑)造成
返工、但我会汲取教训、认真熟读图纸、问题考虑全面。坚决不会在让同样的问题出现。

后半年、新的工程开工、位于威海市高技区、楼座为三栋小高层a1#a2#a3#、三栋多层a4#a5#a6#
及一个大车库总面积由于58000m由于开始技术人员人手紧张、相当忙碌、虽说忙碌、但很快乐
、对自己有很大的信心。因为这是我第一个从基础来挖到最后封顶的工程、所以我很期待。

二、工作要有责任心，合理安排工作。

在这里更让巩固加深了上半年所学到的知识。更明白了：趁年轻多学习的道理。业余时间我会拿
出一定的时间多去看规范、图集。不足就是：工作没有计划性。所谓有失必有得，总结一年的工
作后，我认识到工作计划的重要性，合理的安排工作可以大力的提高工作效率，使工作更好的顺
利进行。数据的统计要从实际出发，以计算量为参考，经多方讨论确认后，再进行数据上报，以
确保数据的准确性。做事要有责任心，发扬三勤管理精神，多看、多问、多查，只有这样才可以
更好的发现工程中的问题并及时采取方法解决问题。在今后的施工过程中不能一味的按照图纸进
行施工还要考虑到现场实际情况，有什么问题及时向领导汇报，只有这样才可以减少施工问题及
返工现象的发生。最后，不管做什么事都应该有正确积极的态度，所谓态度决定一切。

吸取__年的失败、为了我能够在__年取得更好的成绩、减少返工及维修使自己自我完善。我做出
如下建议：
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1、__年开春将会进行拉结筋植设及砌体抹灰工作、这个时候一定要严加谨慎、看好图纸坚决一
遍成活、不能造成返工及丢三落四、留尾巴的现象。

2、进行主体施工时、一定要认真、严肃、从大局着想、楼层标高控制好、

3、楼层标高控制好、放线完毕最后要进行较线。

4、做好各项技术的交底。

5、不能年轻气盛、搞好人际关系。

员工年终职业心得总结篇二

时间真快，一周又过去了，做着销售工作，让我接触的人越来越多，积累的销售经验也越来越多
。这一周虽然短暂，但还是有收获的。过去的一周的销售工作，让我知道自己目前还有很多需要
去改进的地方。如此我也来对我一周的销售做如下工作总结：

一、外出了解市场

这一周里为了能够更好的进行销售，我被派出去了解市场。了解了市场，才能找到更合适产品的
客户，才能去找到产品的在市场的流通情况，进一步的对产品作分析。在我外出调查了解市场的
时候，我从各大市场对公司的.产品做了一定的分析，知道了怎样去销售这些产品才能达到最大
的效益。随着我了解的市场越来越多以及广泛，我也知道自己之后的工作怎么进行。

二、联系更多的客户，加深合作

公司原本就有客户，这周为了维持产品的销量，我和其他销售也加紧的联系原来的老客户，把情
感建立起来，并加深合作。一共联系了___位客户，虽然客户很多，但是实际上跟公司继续合作
的却是在减少的，很多的客户合约到期了，就不再跟我们签订续约合同了，这样就会让产品销量
下降。但是客户的减少也并非是全无非用处的，既然有客户不再跟我们，就说明我们的产品有需
要改进的地方，而且还是需要进行很大的转变，因为在调查了市场之后，发现跟我们竞争的公司
很多，如果要想留下更多的客户，那就只能转变策略，把原有的客户先拉拢过来。

三、工作的不足

这周的工作其实很累，不停的外出跑腿，不停的打电话联系客户，但是也发现了自己在工作上短
板，发现自己在销售上还是有很多的欠缺。就拿调查市场进行对产品的销售的了解情况，我几乎
是只在一个地方进行，很难转变思想去找寻其他的市场，做事不懂得变通，这对于销售工作来说
是一个弊端。公司产品一旦进入市场，我们销售就应该随时的对市场进行观察，紧跟市场变化，
可是之前因为没有这样做，所以这一周外出对市场进行调查的时候，才会不那么顺利，就是之前
没有做好额外的准备。以后这方面需要特别的进行更正，不然销售工作将无法做好。

一周工作已经结束，可对我来说，新一周的工作也即将来临，而我要做的就是制定好个人的销售
计划，努力去把自身的缺点和工作的不足改正，为公司的销售工作能有好的发展多出一份力。
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