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ECMS帝国之家，为帝国cms加油！

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的不足，将曾经的人生经历和感悟记录
下来，也便于保存一份美好的回忆。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以
下是小编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

红酒广告策划书篇一

(1)媒介广告：通过上诉大众传播媒介发布广告

(2)售点广告：在xx红酒的所有售点张贴各种宣传资料

(3)售点促销活动：在各售点派出促销人员，直接开展促销。

◆ 现场品尝：请消费者现场品尝xx红酒。并发放企业制作的一些小册子。

◆ 赠品促销：向购买一定数量产品的消费者赠送小型礼品或者采取买几送几的方式赠送

◆ 加大包装促销：制作特别的包装以优惠价格出售

(4)各种主题促销活动：与报纸广告相配合，开展大型的促销活动，以吸引更多的消费者购买本
产品。(比如在部分商品包装中加入幸运兑换券，消费者凭兑换券可以免费兑换一定数量的商品)
。

(5)产品本身的配合：

◆ 由于本产品的重点诉求就在于其“保鲜”功能上，所以在包装上一定要进一步改善其保鲜功
能，如果连这一点都不能过关，那做以上的广告就等于搬起石头砸自己的脚。在保鲜功能能够保
证的前提下，进一步增加其包装的美观性。因为喝红酒的人具有一定品位，希望在包装上也能满
足他们的需求

◆ 改善其红酒的口感

红酒广告策划书篇二

思路：要与众不同,用支持国防作为企业长期的公益活动。
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主题：心系国防——xx有责

活动方式：消费者每购买一瓶“xx红酒机”，xx企业就拿出一元钱来支持国防事业。xx企业还将
不定期组织一些爱国主义教育，比如组织贫困地区儿童参观军事基地，为退伍军人提供就业机会
等等。

现场品酒活动

思路：采用在杭城举行露天酒会的形式，让xx红酒在较短时间内为人们所熟识。并利用特殊形式
，向消费者展示xx红酒的长久保鲜功能。

主题：常饮常“鲜”

——“xx红酒现场品酒会”

活动方式：在杭城较繁华地带(可以选择武林广场、吴山广场、家友华商店等地)举行现场品酒会
，将xx红酒机做成较大的模型(质地与商品一样，大小相当于普通饮水机)放置于现场，供消费者
任意享用，并在现场派发一些xx红酒的宣传资料。为了吸引人群，我们还可以在现场搭台，与消
费者进行一些互动活动。

特别活动：为了证明xx红酒的保鲜功能，并制造新闻亮点，我们还可以现场打开一瓶xx红酒机模
型，先请消费者品尝里面倒出的红酒。接着我们将这瓶红酒机放置于现场，一个月后，在新闻媒
体的监督下，我们再次从这瓶红酒机里倒出红酒请消费者进行品尝。如果红酒依然新鲜，那么xx
红酒的保鲜功能也将被杭城消费者牢牢记住。可以利用这个亮点，邀请一些新闻单位进行现场报
道，以达到很好的宣传效果。

广告媒介策略

红酒广告策划书篇三

(1)与一同样一个场景，另一名男子也在家中等待自己女朋友

(2)快到约会时间的时候男子打开了一瓶红酒，只是男子打开的是xx红酒机

(3)这时候男子接到女朋友的电话说今天有事来不了

(4)挂了电话，男子微笑的自言自语到，下次等你来的时候，我们一起来喝这瓶xx红酒。

(画外音)

“xx红酒机”——常饮常“鲜” 电视广告文字脚本(2)——美容保健篇

思路：采用蒙太奇得手法，虚拟的来表现xx红酒机得美容功效。

场景：
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(1) 在一个布置得温馨浪漫得环境下,一女孩与一男孩正在约会

(2) 女孩子得脸色显得不好，但是男孩子透过盛红酒得杯子，女孩子得脸色就显得很好，如此反
复几次

(3)
等女孩子喝了一点xx红酒以后，即使不透过盛红酒得杯子，女孩子得脸色也变得出奇得好了。

(画外音)

“xx红酒机”——常饮常“鲜”

拍摄重点：

(1)场景得布置，要带点梦幻情调

(2)女孩子脸色得变化要处理得当。

公益活动

更多 范文大全 请访问 https://xiaorob.com/zhuanti/fanwen/
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