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ECMS帝国之家，为帝国cms加油！

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。常常用于文秘写作的参考，也可以作
为演讲材料编写前的参考。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编帮大家整理的优质范文，
仅供参考，大家一起来看看吧。

平安夜苹果销售文案篇一

平安夜前几天，在xxx校园内进行苹果营销，带动xxx学生过平安夜的气氛，同时借助良好时机能
够将我们的苹果很好的销售出去，销售的对象为xxx全体学生。

我们的苹果选择品种为红富士，该品种果实膨大，色泽鲜艳，味美汁多，是我们耳熟能详的居家
果实。它不仅体积庞大，而且营养价值也很高，常常被人们作为送礼待客的上好礼品。本篇文章
来自资料管理下载。选择红富士苹果作为平安夜的销售产品，不仅仅去别去校园内的普通品种，
而且个大鲜艳，代表着在未来的一年里能给自己带来祥和，顺利，幸福平安的寓意。

1、优势

1）、作为学生，对自己的校园自己学校制度有较深的了解，知道哪个方向，那个地段的人流多
，适合摆设平安果摊位。了解那个地段人流比较少，摆设平安果摊位销售效果不会好。

2）、人脉关系也是很具有优势，自己所设立的摊位，同班同学好友会多来光顾。作为销售者的
同龄人，对消费者的心理需求和偏好有着较深的理解，以此可以设定合适的产品方案和不同的分
销渠道以及在产品的促销上也是可以有着自身条件的优势。

2、机会

1）、平安夜学生设立摊点销售平安果的参与者较多，这就为大家一起联合起来进行集中的采购
运输提供了可能，而且集中采购成本也会相应的较少。

2）、自己团队的组建，充分考虑到大家学习时间上的限制性，所以选择了时间相对比较充足的
队员，这样可以很好的避开时间限制，避免到时无人在场销售的情况发生。

3）、选择了以代理销售的方式销售，避免了我们资金不足的硬性缺点，因此我们只需要缴纳少
量的定金就可以采集到供销售的产品。
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在平安夜期间通过各种形式出售优越品种的平安果，力争在校园总的平安果市场销售份额中占xx
%以上。在市场细分上，依据学生的年级、性别、价值观以及在情调上的不同，分别设置不同的
市场方案和营销方案。平安果的销售在价格上设置高、中、低三档（x元，x元，x元）。在优越
的统筹的市场细分、产品价格设置及产品的促销形式下，加之创新的销售渠道的总统筹下，争取
取得平安果销售市场20%以上的占有率。

产品组合：产品以“3+1”模式组合。“3”为高、中、低三个档次的产品，“1”为一种特色的
产品。我们的核心的产品是高中档的产品，高档产品以纸装平安果为主，价格设置在8元。高档
产品主要以精美礼盒包装，附带精美留言卡片，送礼盒，可免费包装。除此之外，高档的平安果
果身上附着“我爱你”，一生平安”，“老婆或老公爱你”“闺蜜，小伙伴”等一类当下潮流网
络用语。高档产品的订购量在总订货量的50%，是销售的主力军。

中挡产品为简单的包装抑或是不带包装的平安果为主，由于省去了包装材料及包装所需的时间，
此类产品价格设置较低，基本上为6元每个。中档产品的订购量在总订购量中占20%的比列。低
档的产品，主要以“*果”为主，从色泽和体积以及口味上稍低于中档，也没有任何的包装，此
类平安价格在4元，该档次订货量在总订货量的20%。其次，就是我们的特色产品，即所谓的“1
”，此类商品以高档的*果以及再配置几种各自不同的小水果为组合。让顾客自行选定自己包装
，风格视各客户自己而定。此类产品为此次销售的特色也是一次创新，作为试用产品其订购量占
总订购量的10%。价格设置：在10元到15元每个为浮动式价格，价格设置为*果与包装材料总成本
的150%至200%为优。

另外考虑到平安果的销售量会随着节日的周期变化为发生大的变化，所以可以按照周期设置相应
的变动价格，以保证销量的稳定。具体的设置为：xx月xx日之前预定各种档次的平安果享受尊贵
优惠7折优惠，xx月xx日之前预定各种档次的平安果可享受尊贵优惠价8折优惠，xx月xx日之前预
定各种档次的平安果可享受尊贵优惠价9折优惠。xx月xx日全天原价出售各种平安果，xx月xx日
以后为大减价处理平安果，价格可控制在总成本价格的120%至150%

分销策略上门配送：主要适用于为提前预定客户服务，xx日之前选择预定的客户在预定时要留下
具体的信息，按照约定日集中配送上门。

摊位现场销售：在xx日前后的几天在学校的人流比较集中的地方，设立几个售卖的摊位。在恰当
的促销方式配合下，吸引客户到摊位直接购买。这是最为重要的销售渠道，应该投入大量的精力
。

上门推销：流动式的销售模式，可以安排几个成员带上适当数量的平安果到学生比较集中地推销
，场地的选择主要考虑人流，比如可以食堂，在教室或者是在学生宿舍等。

根据分销渠道的不同可以设定不同的促销方式，具体安排如下：

上门配送渠道促销：因为主要依靠预定模式，这中模式对信息的传达性要求很高，所以选择发放
宣传页打广告之类的促销方式。提前向顾客发放大量的宣传页，在学校的广告栏上张贴大幅的海
报，把具体的定价优惠方案向客户讲明。宣传页和海报的量要充足，以保证适当比列的学生到了
解到我们产品的促销方案。

现场设摊的销售：现场设摊位，直接面对着来来往往的客户，如何能把客户吸引过来就要求好的
促销方式。主要以人员促销模式，在摊位前陈列各种的平安果，向顾客展示各种档次的上苹果，
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并向客户讲解产品的品种及每种产品具体所代表具体的意义。对购买较多达到一定数量的客户可
参与抽奖或者赠送一些优惠券等鼓励更多的客户更多的购买。

上门推销：由于是在人员的集中地，所以主要依靠方案上的优惠来达到促销的目的。比如一次购
买达到一定量的可以给予不同程度上的优惠，也可以让顾客免费的品尝平安果样品，或者免费地
赠送适当的平安果。

采购和准备产品方案：提前一周去选购平安果，高档平安果与特色平安果的选购可以选择区大型
的商场选购，成本为一般为4元一斤，这种又大又红，而且果子上有一些很吉祥的词像“平安”
、“福”、“喜欢你”等等的字样。中低档的平安果可以去郊区的农贸批发市场选购，那里的苹
果质量上也是很不错的，但是缺少了像高档果身上的那些吉祥的字样。至于包装材料可以到材料
包装大市场买到，高档和特色平安果可用精美的纸质包装盒子。

上门配送：从订货之日起便发放宣传页，宣传页上得包含平安果的各种种类、价格。最为重要的
是的具体陈列出提前订货我们为之设定的各种的不同的优惠方案，期间得做好客户的选购记录，
并确定配送上门的日期和具体的方案。

现场摊位销售：xx月xx日至xx月xx日为设立摊位的时间。提前两天设立摊位主要有两方面。第一
方面可以扩大产品的销量，保证订购的商品可以尽早的卖出。第二方面设摊本身就是一种很好的
广告宣传形式，可以让顾客大众知道在什么时候在什么地点有摊位，在摊位上提供的平安果都是
什么的类型。这样即使有些客户在xx号之前没有选购，待到24号他们需要购买的时候可以首先想
到我们的摊位。

上门推销：待平安果集中包装好后就可以实施。先带上少量的平安果可以到各个宿舍楼进行上门
推销，要知道我们推销的目的不仅仅是让他买我们手中的平安果，更多的是让他们帮我们宣传。
本篇文章来自资料管理下载。因此我们在推销的同时要抓住客户的心理，及时传播我们的促销方
案，同时收集客户的购买意向，为未来几天的促销和价格调整做出及时的反应。网络推销方式：
我们主要用qq方式来进行一种销售。比如在xx号之前发放宣传页的时候，我们可以在宣传页上附
上我们的qq号，加入我们的“平安夜�行动”的讨论群。该群可以订货，可以交流平安夜话题，
也可以传递送货信息和免费的送“平安果”服务。

通过本次的促销销售活动，让我们更好的把书本上的知识同实践结合起来，理论知识在实践中得
到了很好的应用。同时更加体会到经济活动并不是我们想象中的那么简单，需要更多的知识理论
，人员之间的配合来完成。促销活动不仅仅是一场实践活动，更多的是给我们融入社会上了宝贵
的一课，锻炼了我们的能力，增强了我们同学之间的交流，更重要的迈出了促销的第一步。当然
，本次促销的销售实践活动也存在诸多问题：如销售过程中，缺乏同顾客之间的交流，对市场行
情分析不够，第一次亲身经历拘谨胆小等。希望以后的实践中做到吃一堑，长一智。克服这些问
题，对于我们自身的优势则继续保持下去，力争做到更好更完美。

10位男生（策划班全部男生），5位女生。三人为一营销小组，共分为5个营销小组。

平安夜苹果销售文案篇二

20xx年圣诞节即将来临！为了让消费者体会到xx大酒店辉煌的品牌气势和独特的圣诞文化氛围，
力争做到比往年更具庆祝圣诞节的气氛，我们在装饰和布置上突出新颖和独特；在长沙市加大广
告宣传力度，达到在经济利益增长的同时，程度的强化酒店的知名度，提升品牌影响力。
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20xx年xx月x日

xx大酒店

让我们把圣诞的钟声传播四方，也让我们把圣诞的祝福洒向人间。

圣诞节酒店的布置及装饰

（一）、主景点布置

1、大厅外：在大厅外空地做一个三米高的城堡及风车装饰（木工制作），显得高大气派，吸引
客人注意。（包括周边装饰一起费用预算xxx元）

2、大堂：大堂准备摆两个景点：一是总台前做一个长城雪景图（木工制作，费用预算xx元）；
二是在客梯前空地做一颗精美的圣诞树（用方木搭建，费用预算xxx元）。

3、中西式餐厅、咖啡厅、棋牌室，桌球室，影视厅，射击模拟高尔夫室，按摩保健室：以气球
和装饰灯，喷绘为主体装饰物。（xxx元）

4、大厅内外柱子：以灯和喷绘做主体装饰物。（xxx元）

（二）、其他景点布置

娱乐综合楼：以气球和装饰灯，喷绘为主体装饰物。（xxx元）

（三）、礼品

主要是圣诞节当晚在各营业区及晚会现场所发的礼品和在客房常客，商务客人所送的礼品，预计
礼品费用xxx元。

（以上共计预算费用xxx元。）

酒店整体气氛布置

（一）、酒店所有的员工都必须着红色圣诞装，加强节日气氛。

（二）、安排两名圣诞天使迎宾。

（三）、安排两名圣诞老人和小丑给每一位顾客发送圣诞帽，有酒店形象标志的。（可以其他商
家合作）

（四）、酒店内播放圣诞颂歌。（播放的曲目：《平安夜》、《普世欢腾，救主下降》《天使歌
唱在高天》《缅想当年时方夜半》《圣诞钟声》等等）

对当天到xx大酒店消费的顾客都可以进行赠送“平安果”（苹果）活动。顾客可亲自“采摘”平
安果，寓意一年的收获。
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“平安夜”是一个很亲情的夜晚，同时也是xx大酒店增强品牌形象的好时机，为此，我们把“平
安果”和包含亲情的“亲情卡”绑在圣诞树上，这样就赋予一个普通的苹果以亲情、关爱、温暖
的元素。而祝福平安的亲情卡片也带着一份神龙大酒店对顾客一年来的支持和一份祝福！

需要支持：

一棵大型的圣诞树（供应商支持）；

苹果xx枚，费用大约xxx元；

亲情卡片xxx枚，费用xxx元。

圣诞老人：

背着礼物包包骑着鹿的圣诞老人从大厅从天而降，此时漫天雪花飞舞，《叮叮当》歌曲响起，圣
诞老人降临，从包包里拿出圣诞糖果散向来宾，深深的祝福忙碌的人们及时享受幸福！

需要支持：

圣诞老人演员（我司提供）

鹿（道具xxx元）

雪花机费用xxx元

平安夜苹果销售文案篇三

1、活动背景

圣诞节即将到来，而平安夜送苹果成为大家所热衷的一种表达感情的方式。在这个特殊的夜晚送
上一个苹果，意义非比寻常，不是一个可口的苹果那么简单，它代表着平安和祝福。同时为朋友
带去一份惊喜。鉴此，xx将为消费者提供一个平台，开展浓情平安夜卖苹果活动。平安夜晚，朋
友收到你的苹果与平安的祝愿。

2、活动时间

20xx年xx月xx日-----xx月xx日

3、活动地点

xx商场

4、活动目的

丰富经验为主，赚钱为辅。
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1、活动宣传

①自制的宣传板、横幅、，前期大范围宣传扩大影响力。

②深入班级寝室宣传以优质的服务展现平安夜买苹果的魅力。

③在各个朋友宣传，学生会以及班级同学宣传。

1、准备阶段

①xx月xx日宣传海报、横幅悬挂、校内宣传。以及策划书完成。

②xx月xx日上午课间召开寝室动员大会，把活动时间、地点、方式、内容，以及一些细节问题再
次沟通好。

③xx月xx日下午2点到人民公园购买苹果的及包装工作提前做好，并审核通过

④xx月xx日晚上在我班宣传，进行市场买卖活动，xx月xx日早上可以进行好友宣传

⑤xx月xx日晚四人在天桥进行买卖活动。以及xx月xx日一天

①位于市中心且位于高校，消费人群较为集中，消费对象较多。多以大学生为主。

②经营者的人脉较广，且口齿伶俐，适合做销售较多。不怕没市场。

③本次的经营活动风险较低且投资成本低，且灵活和广受欢迎。

④产品在价格方面有明显优势，比同行业的价格低。

①苹果价格预算支出，30*2=60包装预算20元其余10元

②每人预交成本费30*4=120采取多退少补原则

③后续产品供给预算10*2=20包装5元（含卡片）

④采取卖出价格5元一个浮动价格4-5元

①卖出产品的利润分成四份，余下产品分为四份。分给四个股东

②如果产品供不应求，则由两人继续购买，供给。另两个进行市场经营。

③如果在两天内看不到市场前景，例如，产品积压，价格不符，则经营者理应改变产品营销策略
。

④在销售同时理应调查消费者心理，例如优惠活动可以进行促销活动，例如一个5元，情侣苹果9
元两个等等。
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平安夜苹果销售文案篇四

苹苹安安

平安夜将至，同学们都想为自己心底关心的那个人送去一份祝福。此外，在这个特殊的日子里，
校园里也需要一个节日的氛围。

本活动旨在为大家传递对关心之人的那份祝福，以表达对对方的默默的关心，并为大家提供一个
平安果的购买平台。对于举办方来说，这也是一个锻炼大家销售能力的机会。

1.活动时间：20xx年xx月xx日

2.活动宣传词：忙碌的大学生活，是否有个你关心的人被你忽视？平安夜将至，想为心底的那个t
a送去一份属于你的祝福吗？平安果将会带着你的祝福，陪伴ta度过这个温馨的平安夜。

3.活动对象：本校全体学生

4.活动描述：由举办方购置苹果及包装，在校园内设置摊位销售苹果。苹果分为裸苹果、包装纸
包装的苹果、包装盒包装的苹果、花样包装的苹果，价钱不一。同学们可以自己送，也可以由举
办方代送。需要代送的同学要做好登记，以便苹果可以准确发放。在xx日下午五点左右，举办方
开始整理需要代送的苹果并代送。

5.工作人员安排：xx日上午、中午、下午，24日上午、中午、下午，共分为六个阶段，每阶段由
四至五人负责销售。xx日下午五点后，无课的成员都到安排好的教室整理苹果并分送。

6.善后工作：由于种种原因，可能会有一些苹果没能送到。如有买家提出，举办方负责与买家协
商来解决这一问题。

苹果、包装纸、包装盒、便利贴。

更多 范文大全 请访问 https://xiaorob.com/zhuanti/fanwen/
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