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ECMS帝国之家，为帝国cms加油！

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范文吧，通过文章可以把我们那些零零
散散的思想，聚集在一块。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？接下来小编就给大家介绍一下
优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。

珠宝店520活动策划篇一

5月20日(星期x)-21日(星期x)。

缘定xx520狂欢购。

1、购物送浪漫情调

活动期间，凡在xx当日累计购物满xx元(黄金珠宝满xx元)，送浓情巧克力一份(价值x元)或玫瑰花
一枝(价值x元)。

当日累计购物满xx(黄金珠宝满xx元)，送老树咖啡xx元现金券一张。(赠品不重复享受，单张发票
仅限一份)

2、真情表白，浪漫牵手

活动期间，xx内部广播开通点播热线，情侣可以通过真情表白形式，向他或她说出自已的心里话
。您可以为心爱的人点播一首歌，也可以走进我们的录音室，为心爱的人献唱一首歌，我们可以
为您定时播放。(xx广播室就是一个简易录音棚)。可以想象，当您与心爱的人，牵手走进xx，内
部广播里播放您平时说不出口的表白和您为心爱的人唱的或点播的情歌该是多么浪漫，多有情调
的一件事。

3、氛围营造

活动期间，店堂内的音乐，全部播放一些情歌和xx的情人节促销活动，并不时送出xx人对天下有
情人的祝愿，提醒走进xx的人，情人节到了，该为心爱的人挑一份纪念品，从而促进活动期间的
销售。

1.电视、广播、报纸、宣传。
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2.短信宣传。

3.活动站牌。

1.赠品费用：预计x万元(鲜花/巧克力预计x份/天，套餐预计x份/天)。

2.短信费用：x元。

3.其他费用：x元。

珠宝店520活动策划篇二

真爱情人，xx店为你们的爱放“价”。

5月20日.

1.我是“黄金”，为爱放价!

表白买黄金，送情侣戒。

活动期间，购买黄金饰品达x克，送价值xx元的情侣钻戒一对。(每件黄金饰品限送一对情侣银戒
)

黄金特惠送真情，两克520表白你。

千足黄金2克，520元，以此类推(精品黄金工费另计)，数量限制，黄金首饰xx件参与活动，金条
不参与此活动。

2.我是“钻石”，为爱放价!

表白买钻戒，给你520。

活动期间，购买钻石类饰品，达xx元以上，一年之后可以增值520元换新款，比如：一位顾客购
买钻戒3200元，一年之后，可以拿此钻戒兑换价值3200+520=3720元的首饰。

表白520，赢一生一世钻戒。

当天下午12：00-14：00，下午18：00-20：30在门口布置的互动场景中，参与“真爱表白”的活
动环节，即可获得一次“表白520，赢一生一世钻戒(1314元)”的参与机会。

现场表白的情侣，参与“爆气球，赢钻戒”的活动时，需要双方互相协助完成，由双方挑选一个
气球，合力挤爆即可查看气球内的相应奖项。

准备：

①价值52元的银吊坠xx件。
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②价值88元钻石手镯xx件。

③价值1314元的钻石女戒x件。

参与即可得奖!!!

3.我是xx店，为爱放价，限时秒杀!

a.宝石银耳钉。

b.银项链。

c.银吊坠。

d.银戒指。

e.好运金猪。

一共52件，一律52元，某一时间段限时秒杀，线上线下同步。

(以自己店铺产品确定比例。)

线上

微信平台互动留言，到店领取精美小礼物。

微信社群，员工朋友圈频繁推广宣传。

老顾客社群维护，活动通知。

线下

1.店面门头张贴活动宣传广告物料，更改led字幕，布置出本活动适合的氛围，吸引往来人流。

2.员工电话告知会员顾客，逐步建立自己个人顾客群。

3.活动前在宣传页的发放，活动中门店周围截流吸引顾客。

4.迎宾语根据活动内容更改，员工着装可根据活动适当调整。

5.在异业合作的门店放置活动展架。

宣传时间的店员培训，话术统一。人员、路线、要求、目标、奖金要讲解到位，演练熟悉......

1.宣传物料。
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2.礼品物料。

3.柜台产品物料。

4.氛围场景布置的物料。

(物料在活动前期跟进到位，活动中调整可控，避免压多库存......)

1.人员分工

做好活动的业绩目标分解，员工目标的指定，工作的具体执行。

2.奖罚分明的制度，在活动期间传达明确，执行到位，多与店员做好沟通。

(注：活动时间的交接班，吃饭休息的调换班，备一些干粮，可以忙碌时垫一下。)

珠宝店520活动策划篇三

2022年5月20日。

会说情话的玫瑰——xx珠宝传递你的爱。

每逢佳节倍思亲，情人节是表达爱情的绝佳机会，人们这个时候最多想到的就是自己的爱人或情
人，人们会想到送鲜花给爱人或情人，同时还会买礼物(如珠宝、化妆品等等)，所以我们就迎合
了这种心理，特意推出新颖别致的礼品——会说情话的玫瑰，让人们在送礼物的同时用会说情话
的玫瑰表达对爱人或情人的爱和感谢等情话，使xx珠宝附着上情感的含义，以情感诉求打动广大
消费者的心，以情感营销取胜。

1. 通过此次活动增加情人节期间卖场人气。

2. 提高xx珠宝品牌在当地知名度，抢占市场份额。

3. 进一步提高xx珠宝的品牌美誉度，以利于长期推广销售。

1. 造势活动：

(1)在当地发行量的日报或晚报刊登活动宣传广告，主题是《会说情话的玫瑰——xx珠宝传递你
的爱》。

(2)各地加盟商在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕的形式在电视台上做活动
意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的详细广告。

2. 柜台促销：

凡在xx珠宝专店/柜买满xx元即送“会说情话玫瑰花”一朵，此活动是为了使人们在520来表达对
爱人的爱恋和感谢等，主要是用 “会说情话玫瑰花”录制人们在平时不好意思对爱人或情人说
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出口的.情话和感谢的甜言蜜语，之后连同珠宝一起送出，使爱人或情人获得尊贵的钻石的同时
又得到一份情感的精神馈赠。

3. 新款上市：

总部将有一系列的打动人们深层情感的新款钻饰(主要是“信守”、“善美”系列)同时发售，与
本次活动一起在情感上打动顾客，与活动一起相得益彰的使本次“情感营销”取得全面的成功。

六、活动宣传与推广

(1)在店前做好宣传海报、x展架，在柜台安排咨询活动咨询员并设立活动咨询电话方便回答顾客
对系列活动咨询。

(2)网络推广：联合当地网站做活动宣传广告、活动新闻报道等宣传活动，以新闻事件的形式做
好“造势”宣传。

(3)各加盟伙伴注意与当地报纸媒体记者联系，注意做好活动报道工作，以达到长期宣传品牌和
长期促进销售的目的.

珠宝店520活动策划篇四

5月20日，网络情人节是信息时代的爱情节日，定于每年的5月20日和5月21日。该节日源于歌手
范晓萱的《数字恋爱》中“520”被喻成“我爱你”，以及音乐人吴玉龙的网络歌曲中“我爱你
”与“网络情人”的紧密联系。后来，“521”也逐渐被情侣们赋予了“我愿意、我爱你”的意
思。“网络情人节”又被称为“结婚吉日”、“表白日”、“撒娇日”、“求爱节”。

“心语星愿”借浪漫的星，许下诚挚的愿，与他(她)共续前世的缘。

1、最终目的：提高产品销售量。

2、直接目的：借活动提高品牌知名度和美誉度。

5月10日——5月20日。

xx珠宝xx区各卖点。

xx珠宝有限公司。

分三部分：

1、献给能够共度情人节的情人们。

2、献给不能共度情人节的情人们。

3、献给单身贵族们的。
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具体如下：

1、献给能够共度情人节的情人们

与他(她)共谱一首浪漫的诗，与他(她)共同立下一个神圣的盟约，与他(她)一同分享心灵深处的
语言，今生与他(她)共牵手，共续前世的缘。

2、献给不能共度情人节的情人们

有你也有他(她)，不变的真情，永恒的期待，只因为爱在我们的心中。送给他，送给你们一个共
同的祝福吧，会实现的，因为它就是爱的化身。

3、献给单身贵族们的

彩碟成双的日子里，让我们暂时放下重担，和流星有个约会，相信它会带着我们的心愿飞向梦想
实现的地方。

活动亮点一

“心语星愿”

对你的他(她)许下诚挚的誓言，让流星附载着你们的真情，穿过世界的每一个角落，相信心中的
梦一定可以实现。

(目的：为情人们制造一个浪漫的氛围，让他们感受到xx珠宝的与众不同。)

道具准备：陨石，放在精致的玻璃盒子内，代表着流星的百分之一、千分之一、万分之一、亿分
之一的永恒的爱。

活动亮点二

“真情宣言大募集”

参加者把您对他(她)的宣言填写在我们为您专门制作的卡片上，我们将在5月xx日评选出最有创
意宣言、最感动人宣言、最浪漫的宣言。一定注意要留下您的他(她)的联系方式哦!我们会帮您把
您的深情传达给您的他(她)。(目的：给情人们创造一个发泄感情的空间和场地，另一方面还可
以借此提高品牌的知名度和美誉度。)

珠宝店520活动策划篇五

岁月无声--真爱永恒。

2022年5月20日。

店面及周边区域。
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主题突出了珠宝店借网络情人节这一隆重主题，为顾客送去温馨浪漫的服务心愿。

以温馨、浪漫、狂欢及游戏类活动为主，配合网络情人节这一新潮主题。密切公司与新老业主、
客户之间的关系，树立公司口碑，增强客户对于及公司的认同。树立网络情人节期间活动影响店
面强劲品牌。通过本次活动，使公司形象和社会美誉度进一步提升。

1：进门有喜

凡活动当天前xx名购物者，送价值xx元的钻石戒指一枚。

并于活动当天定时限量发售价格xx元的彩金戒指xx枚。

并送玫瑰花一枝。

2：吸乒乓球表演赛

主题：“吸引力”的秘密。

所获奖项：最具吸引力奖。

组织方式：随机从现场全体人员中抽取幸运情侣/家庭四组，每组选择一人负责用吸管将乒乓球
从一处吸起放到另一处，一人负责拿着托盘或者小篮盛放吸起的乒乓球，时间三分钟，吸的最多
情侣/家庭为胜者。本比赛分为两轮，每轮四组，获胜者均可获得最具吸引力奖。

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。

3：女士盖上红盖头为男士打领带

主题：我们的爱如此默契。

所获奖项：最佳默契情人奖。

组织方式：随机抽取x对情侣或者夫妇，女士用红盖头盖住头部，蒙面为男士打领结，有偷看者
算为违例，取消比赛资格速度最快、打的最好的为胜者。本比赛分为两轮，每轮四对，获胜者均
可获得最佳默契情人奖。

比赛监督：现场客户报名或者随机抽取

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。

更多 范文大全 请访问 https://xiaorob.com/zhuanti/fanwen/
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