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ECMS帝国之家，为帝国cms加油！

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范文吧，通过文章可以把我们那些零零
散散的思想，聚集在一块。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？以下是我为大家搜
集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

七夕活动珠宝店策划经典案例篇一

你说：你爱我， 真的吗? 能爱多久? 你敢承诺吗?

或许你会说：不在乎天长地久，只要曾经拥有。

我也要说：不要一百年不变 哪怕五年，十年，二十年，只要一个承诺! 爱我，你敢承诺吗?

具体： 凡农历七月来店购结婚对戒、 订婚对戒、 或者其他其他相关产品 5000 元以上者 (含 5000)
，均可参与活动。填写爱情承诺书，写爱情誓言。并鉴下双方的真实姓名及盖上手印。

***珠宝公司承诺：三年以后参与者可凭相关证件来店，公司可按原价回收当时所购产品， 如不
愿回收，可赠送一件价值(?元)饰品。或再鉴下一份承诺书，五年以后再来店，可得到与原产品
价格一半的钻饰。

此时活动主要是七夕期间的一个全方位宣传。 宣传时间可扩展到前一个月。

宣传方式：

1、 各大报纸、电波类宣传，聚集人气，提高销售量的主要武器。

2、各大活动现场销售人员现场宣传，以及活动现场布置的宣传轮番轰炸 给到现场的消费者以感
官上合心理上的强烈刺激，从而促成才销售。后期延续各大媒体适当的后期报道。

【珠宝店七夕活动策划二】

七夕活动珠宝店策划经典案例篇二

一、活动说明：
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在七夕情人节即将到来之际，本次“璀璨明珠我的美丽”活动旨在阐释中原独特珠宝文化，推广
珠宝魅力品牌，引导珠宝消费，展示中原女性魅力。

二、活动主题：

1、品牌推广：

(1)、差异化策略：重点推介珠宝品牌的特色，与其他品牌区别开来，精确锁定目标消费群体。

(2)、普及化策略：推介珠宝品牌完美的品质(精巧别致的做工、独特新颖的款式)、完善的售后服
务，扩大珠宝品牌的在消费者中的知名度、美誉度，进而构筑消费者的品牌观念。

2、活动方案：

(1)、颈项间的耳语：

珠宝饰品主要包括项链、耳环、手镯、手链及戒指等，选购珠宝饰品既可以作为节日礼物送给爱
人，亦可作为定情信物赢取芳心。

a、已婚人士。选择尊贵、典雅、大气的款式吸引成功人士的眼球，通过如下主题：

①我为爱人/老婆选礼物

②老婆，(你辛苦了)我爱你

为夫妻间营造浪漫、温馨的氛围，重温初恋的浪漫感觉，让爱情永驻，浪漫永存。

b、情侣之间。

①定情式：从此你是我的唯一/挚爱

②求爱式：亲爱的，嫁给我吧/亲爱的，我们结婚吧

(2)、美丽故我：

做个美丽高雅的单身贵族，快乐潇洒的活出自我!在女人自己的节日里，给自己选一款心仪已久
的珠宝做礼物，我自信，所以我美丽!

a、展现自我，凸显女性自信、知性美。

b、张扬个性，潇洒独立，我独立，我快乐。

不管你是爱情甜蜜的幸福女人，还是潇洒独立的时尚达人，琳琅满目的珠宝中总有一款适合你!
等什么呢，在这生机盎然的春天尽情绽放女人的魅力吧!

另附：
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1.商家节日期间优惠券，打折促销，在参与者中寻找婚龄最长夫妻、特殊日子结婚的夫妻给予优
惠。

2.活动现场寻找最具气质女人/佳人

3.活动中推出最受欢迎珠宝款式

【珠宝店七夕活动策划四】

七夕活动珠宝店策划经典案例篇三

一、活动主题：七夕情人节，中国人自己的情人节

二、活动时间：20xx年xx月xx日—x月xx日(农历七月五日至七日)

三、活动内容：

七夕情意重，信物寄深情

千足黄金180元/克，铂金pt950：385元/克。 银饰全场75折，玉器专柜5折起，

香港好运钻饰全场5折，老凤翔品牌黄金208元/克，钻饰8折。

四、广告宣传

1. 彩虹门：浪漫七夕节，甜蜜大放送，8月17日—19日

2. 16开彩页：10000张

3. 电视台宣传

4. 气象局宣传

5. 城市信报

6. 卖场活动看板

7. 卖场活动氛围装饰

七夕活动珠宝店策划经典案例篇四

活动主题：牵手xx 吉祥伴一生

活动时间：x月x—x月x日

活动内容：
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黄铂金：

黄铂金消费满1500元送77元钻石

黄铂金消费满3000元送177元钻石

黄铂金消费满4500元送277元钻石

以此类推。

银饰：

xx银饰全场9折。

钻饰：

挑选一系列产品，取名“携手永恒”并准备结婚纪念品。

1、相约xx—“一生的约定”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由xx银楼送出的价值288元结婚礼品一份。

2、相约xx—“七年之痒”

凡购买“携手永恒”系列钻石产品者，可获得由xx银楼送出的价值588元结婚纪念日礼品一份。

3、你购钻饰我送金

凡购买钻石产品，

实付2000元者，送红绳千足金转运珠手链一颗。编织费另计

实付5000元者，送红绳千足金转运珠手链两颗。编织费另计

实付8000元及以上者，送送红绳千足金转运珠手链三颗。编织费另计

4、xx钻石特价

在七夕情人节当天，挑选两款钻饰，以7.7折特价销售。

活动准备：

1、 店铺布置，店门放置粉色心形拱门。

2、 礼品定制，契合结婚纪念，相守永恒为主题。
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【珠宝店七夕活动策划六】

七夕活动珠宝店策划经典案例篇五

活动背景：中国浪漫情人节，成为男女们表达爱意的最佳时机，而珠宝饰品是表达爱意的最佳礼
物。

活动主题：相约佳瑞 浪漫一生

活动时间：x月x日—x月x日

活动内容：

黄铂金：

1、千足金优惠10元/克 铂金优惠30元/克。

钻饰：全场9折，寓之爱情天长地久。

1、“爱之永恒”—为每一位情侣所购买钻戒内刻上名字，倡导爱情的永恒。并发放“情归深处
”卡一张。

“情归深处”—在爱情结晶出生时，凭“情归深处”卡领取千足金生肖吊坠。(2克以内)

2、有爱就有奇迹

买了珠宝你自己送，而我们会在您想要的时间、您想要的地点将鲜花送到您想要送的人手中。

“甜言蜜语传真情”我们将设计一些精美卡片，将您写下的甜言蜜语随同鲜花一同送到您想送的
人手中。

3、“11不舍“

佳瑞钻饰特推出“11不舍”特价套餐，让您体验不一样的爱情。

【珠宝店七夕活动策划五】

七夕活动珠宝店策划经典案例篇六

七夕情人节珠宝活动促销方案

一、活动目的

1、提高品牌知名度、美誉度、赞誉度;

2、提高产品销售量。

                                                   5 / 9



ECMS帝国之家 zhann.cn
致力于帝国cms插件和二次开发

二、活动主题

*** 诗“情”“花”意 漫步七夕

释义

诗：

诗词歌赋，永远是文人骚客的情趣爱好;摇头摇手又摇尾，也一样是这些文人骚客的形象表现。
文人在一定意义上也是文明的标志，他们所代表的就是一个时代的精神文明。那么为了吸引一些
这样的文人的参与兴趣，我们就有必要设置一些文化方面的版块。

情：

一个情字，诠释了人世间所有的“爱”，囊括了爱情，亲情、友情等等的感情，可见内涵寓意之
广大，***珍爱世间的每一种感情，也感谢世间的每一种感情，由此，***成为了“爱”的化身，
有爱的地方便有***，有光明的地方就有***。***是“爱”的使者，有了这么一个寓意深刻的内涵
，我们就有可能把***做成类似与“送礼就送脑白金”一样，人人知晓的名言。现在先不批评脑
白金广告语是否缺少创意，单就从其每个月创造的销售额来看，这样的广告语是成功的。毕竟，
能够创造销售的广告才是好广告，这是很正确的。

花：

有情人的地方，就有花;有花的地方，就有情人。可见，花于情人的意义是多么的与众不同。这
里我们也把花，提炼出来，作为本次活动的一个主题，是很有必要的。

意：

“诗“情”“花”意”，来源于“诗情画意”的谐音，而其中的“意”本来是没有什么特别的含
义可言的，但是用在这里却又延伸出了一个特别的含义、一个特别的作用。那就是一个串联的作
用，从整个活动来讲，一个“意”字把一个个分散的小版块串联成一个整体。一个“意”字也贯
穿在正在活动当中，可谓一个有意义的活的活动文化由此展开。

漫步：

本身就给人很遐意、很浪漫的感觉，前面在加上诗“情”“花”意，就象一个飘逸的天使，带着
诗“情”“花”意随风向我们飘来，美丽的天使给我们带来了文明、人间的真爱、鲜花等一切的
美好，难道你还真舍得去虚度这么美好的一天吗?不想的话，那么就行动起来吧!从另一方面“漫
步”的运用也使整个创意鲜活了起来、动了起来、形象了起来。

三、活动时间

201x年x月xx日

四、活动地点
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***珠宝各卖点

五、活动协办单位

各大新闻媒体

六、活动细节

1、诗

面向社会征集关于“诗词”方面的作品。

要求：作品力求以反映时尚文化(珠宝)为主，每人限1-3首，

评审办法：来稿均由***聘请的专家评选，由中华诗词学会组织专家终评。大赛结果与获奖作品
将公布在网站上。

奖项设置：

一等奖一名，奖***;

二等奖三名，奖***;

三等奖十名，奖***;

优秀奖二十名，奖***

时间地址：

(1)、截稿时间为xx年x月xx日。

(2)、投稿地址：

(3)、颁奖时间待定。

2、情

一个情字，诠释了人世间所有的“爱”，拥有了爱，人世间便处处阳光。

在这个充满爱的日子里，***和您一起奉献爱，享受爱。

***爱心一

此单元的活动是***珠宝宫殿开业庆典活动的一个升华，关注社会贫困群体渗透到每时每刻，让
有时间停留的地方就有***，有时间停留的地方就有爱心。
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形成：时间=***=爱心

您购买的饰品中每1000元中将有10元作为爱心基金，存储在***。我们将在公证部门公证下，按照
法律程序上交给希望工程办公室，全部用于资助贫困儿童，帮助他们顺利完成学业，成长为祖国
有用之才。

***爱心二

此单元的活动是***珠宝宫殿开业庆典活动的一个延续，作为一个活动的开展，不是单单的无中
生有就完毕，而必须要有延续。

宣传语：***和您一起过一个有意义的情人节

“情人节联谊贫困地区的孩子们”

活动形式：

由报纸作宣传，召集一批有爱心的青年朋友，由***组织到鲁家裕村希望小学与孩子们共度一个
有意义的

情人节。

活动内容：包饺子、玩游戏、合影等

活动时间：上午9：00出发

11左右到现场

11：00-2：30包饺子

2：30-4：00玩游戏、合影等

5：00返程

活动意义：

与孩子们共度情人节，让生活在大都市中的青年人了解到贫困地区孩子们的疾苦，从而ji发他们
内心深处的爱心，由单纯的宣扬爱情升华到了更广阔含义的爱，实在是一件非常有意义的活动。

***爱心三

联合电视台做一档适合于在电视台播出的节目。

比如：

★ji情久久的模特大赛，设立一个3-5分钟的外景版块，名称暂定：***“搜秀”大行动;由电视台
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外景主持人去时尚类的场所(比如时尚类饰品的卖点等)，马路上，校园.......各种可以找到爱心美
女的地方，首先美女要付有爱心，有自己的个性⋯⋯那么她就可以成为本期的***爱心模特，赠
送***精美爱心礼品。

★综艺黄金档，专做一档“***爱心美女*****”， 由电视台外景主持人去街头、消费场所等其他
的一些地方，寻找爱心美女。栏目中需要加播搜寻付有爱心的美女的实况。当场配对成功者，赠
送***精美爱心礼品。

3、花

当天购物者赠送鲜花

4、意

作为一个整合的大环节，***也有一个意想不到的大礼回馈。

凡在***珠宝各专柜购买珠宝饰品价值在5000元以上者(包括5000元)，自购买之日起满三年，***均
可原价回购。

我们的用意是：一方面是***保证珠宝的增值性;另一方面，三年之后，您可能不再喜欢这款饰品
，或者急需要用钱，但是又不好意思去借钱，那么，我们来帮您解决当务之急，你可以把首饰拿
过来，钱拿回去!温馨又快捷。

【珠宝店七夕活动策划三】

更多 范文大全 请访问 https://xiaorob.com/zhuanti/fanwen/
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